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GESTAO DE EMPRESASE
/" ADMINISTRACAO DE NEGOCIOS

CURSO PARA CAPACITAGAO E FORMAGAO DE GERENTES COMERCIAIS —

Por meio de uma linguagem simples e pratica vocé ficara por dentro das
técnicas administrativas que fazem a diferenca para vencer em um mercado
cada vez mais competitivo. decida-se sair na frente e estar entre os melhores.
Prepare-se para o futuro aprendendo a transformar os desafios do mercado em
oportunidades.

CONTEUDO PROGRAMATICO:

EIXO TEMATICO: OBJETIVO GERAL:

Como Administrar negdcios, liderar equipes e Capacitar Profissionais que supram as
preparar-se para os desafios mercadoldgicos necessidades do mercado, com competéncia
do século XXI para assumir cargos de Lideranga.

CARGA HORARIA E METODOLOGIA:

QUATRO MODULOS | 1 MODULO POR MES | AULAS ALTERNATIVOS AOS DOMINGOS
Total de Carga Horaria: 60 h/a (validas como horas complementares para curso superior)

- Aulas Presenciais: Uma semana por més de Segunda a Quinta das 19:00h as 21:30 3h ministra-
das por meio de Workshop’s, Estudos de Casos e Dindmicas de Grupo apresentados com humor
inteligente, emocgéao e descontracéo (Alternativa para auldes de cada mddulo aos domingos.

- Aulas Praticas Opcionais: Se o aluno desejar podera contar + 20 h/a em seu certificado por meio
de pesquisas, analises de mercado, aulas online, leitura de livros com avaliagbes especificas,
e exercicios itinerantes.

Modulo 1- Gerenciamento Estratégico e Autoadministragdo: As janelas da inteligéncia |
Desenvolvimento de competéncias e habilidades para lideranga eficaz | Motivagédo e inteligéncia
emocional no desempenho da competitividade | Lideranga corporativa para pequenos negécios | TNPAe
a gestéo do tempo | Marketing estratégico, inovacgéo e criatividade para encontrar oportunidades em
meio as dificuldades do mercado.

Médulo 2- Gerenciamento de Equipes: Como motivar e gerenciar equipes para que produzam
assertivamente | Como lidar com pessoas dificeis e os problemas por elas ocasionados | O papel do
gerente nas rotinas de admissdo | Como gerenciar vendedores e atendentes para fortalecimento das
vendas.

Médulo 3- Administragao de Finangas e Gestao da Qualidade: Nogoes de contabilidade e economia |
Planejamento orcamentario e controle financeiro | Implantagdo dos “5s”.

Médulo 4- Comunicagdao Comercial e o Manejo na Arte de Negociar: Como falar em publico, gerir
reunides e representar empresas em eventos | Os passos da venda | Como lidar com objecdes |
Comunicagédo neurolinguistica | Persuasao | Psicologia do cliente | Identificagdo de mercado | 10 regras
do fechamento de vendas | Estratégias de p6s-vendas para ampliar resultados.



SVocizndres

PALESTRANTE MOTIVACIONAL

FACILITADOR:
JOCIANDRE BARBOSA

Consultor de Marketing Estratégico e Vendas, Conselheiro Empresarial, Conferencista, Escritor e
Empresario CEO/Fundador da UNISV — Universidade do Sucesso em Vendas (empresa de destaque no
segmento de consultoria para o fortalecimento de vendas - produtos e servigos - com clientes atendidos em
diversos estados brasileiros).

Pesquisador em comportamento do Cliente contribuindo com pesquisas internacionais sobre o
desenvolvimento da inteligéncia assertiva nas empresas publicas e privadas. Foi indicado pela revista EXAME
como um dos mais influentes formadores de lideres da atualidade.

Foi consultor de grandes marcas nacionais e multinacionais, € colunista de importantes revistas e sites
especializados em desenvolvimento de empresas e foi apresentador do Programa Vendas e Lideranga na REDE
BRASIL, Canal 38, onde entrevistou dezenas de empresarios e profissionais de sucesso falando sobre suas
estratégias, competéncias, habilidades e dificuldades. Atualmente apresenta o quadro “Pergunte ao Consultor”
do programa Amazénia Empreendedora na REDE TV Rondénia e do quadro “Planejamento de Carreira” no
programa Estudio Amazénia na RBN/RO.

Configura-se como uma das maiores revelagdes da atualidade em Palestras Shows Motivacionais: Foi por
duas vezes ganhador do prémio GPB, que premia os melhores palestrantes do Brasil, nas categorias Motivagéo e
Lideranga; Conduziu a tocha olimpica dos Jogos Rio 2016 representando os palestrantes motivacionais do Brasil.
Destaca-se pela forma empolgante de suas palestras, onde faz o publico vibrar participando todo o tempo,
tornando equipes mais seguras, alto-motivadas e comprometidas com resultados. E chamado com frequéncia
para discursar em eventos académicos, empresariais, governamentais e institucionais por todo o pais.

E editor chefe e conselheiro para novos escritores da Editora UNISV, além de autor/coautor de 09 Livros:
Formacéo de Lideres em Alta Performance; Pessoas Comuns Resultados Extraordinarios; Os Segredos dos
Vendedores Extraordinarios; O Pulo do Gato em Vendas no Varejo; Como Ser Um Escritor Palestrante de
Sucesso; Gestdo sem Congestao; Influéncia Comercial para o Novo Milénio; A Arte de Transformar Sonhos em
Realidade; Os Gigantes das Vendas 2.0.
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Sejaum(a) GERENTE COMERCIAL
Valorizado(a) pelo Mercadol

7 GESTAO DE EMPRESAS E
-~ ADMINISTRACAO DE NEGOCIOS

CURSO PARA CAPACITAGAO E FORMAGAO DE GERENTES COMERCIAIS

=) Publico Alvo: Gestores, Gerentes, Lideres, Pequenos Empresarios,
Empreendedores, Estudantes e Candidatos ao mercado de trabalho

=) Mensalidades somente R$ 70 (Desconto para estudantes e
associados a CDL)

== Direito a Material Didatico online e Coffee break

== Aulas alternativas aos domingos

== Certificado Valido em Todo o Territério Nacional

== Matricula Gratis

== \/agas Limitadas (Faca sua inscricao agora!)

==) |nicio das aulas: 14 de Outubro
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